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F. Frohmann

Digitales Pricing

Strategische Preisbildung mit dem 3-Level-Ansatz — vom digitalen Geschéfts-
modell bis zur Optimierung des Pricing-Prozesses

e Das erste Buch, das die Auswirkungen der Digitalisierung auf Preismanagement
umfassend darstellt

e Klare Abgrenzung und methodische Verkniipfung von Geschaftsmodell, Erldsmodell
und Pricing-Prozess

¢ Integration preispsychologischer Erkenntnisse in den Pricingprozess. Maximaler
Praxisbezug!

Dieses Buch zeigt, wie ein professionelles, integriertes Preismanagement aufgebaut
werden kann. Der Preisfestlegung sind wichtige unternehmerische Entscheidungen
vorgelagert: einerseits die Festlegung der Erl6squellen (Erlésmodell), andererseits das
Geschaftsmodell mit dem Kundennutzen. Mit seiner ganzheitlichen und praxisbe-
wahrten Methode gelingt Frank Frohmann erstmals die Verknuipfung dieser drei Ebenen
miteinander: Geschaftsmodell, Erlésmodell und Pricingprozess. Das vorliegende Buch
erldutert die Prozesse und Methoden der Gewinnoptimierung fiir alle Angebotsformen
(Produkte, Services, Software, digitale Inhalte, Online-Werbung, digitale Services).
Zusatzlich zu den Auswirkungen der Digitalisierung auf das Preismanagement hat der
Autor zahlreiche Erkenntnisse der Preispsychologie in die einzelnen Stufen des Pricing-
prozesses eingebettet. Mit dem vorgestellten 3-Level-Ansatz wird ein konsistentes Preis-
management mit bestméglicher Orientierung am Kundennutzen méglich. Grof3e Praxis-
nahe und Beispiele aus allen bedeutenden Branchen (z. B. Medien und Software, Maschi-
nenbau und Automobil sowie aus zahlreichen Servicesektoren) machen das Werk zu
einem wertvollen Leitfaden flir Entscheider und Pricingexperten. Die zweite Auflage
wurde vollstandig tiberarbeitet und um neue Aspekte (u.a. Integration von Preispositio-
nierung und Preisoptimierung) erweitert.

Frank Frohmann blickt auf eine langjéhrige Erfahrung in der Entwicklung von Preisstrate-
gien in zahlreichen Branchen zurtick. Seine umfassenden Erfahrungen mit Pricingstrate-
gien und Preisoptimierungen basieren auf drei wesentlichen Tatigkeitsfeldern: externe
Unternehmensberatung, operatives Preismanagement und Inhouse-Consulting.
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