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Studie zu Frauen
und Finanzen

Banken Wie stark setzen sich
Frauen in der Schweiz mit dem
Thema Finanzen auseinander?
Mit dieser Frage beschiftigte
sich die «UBS Women’s Wealth
Studie 2021», die von der Gross-
bank zusammen mit dem Mei-
nungsforschungsinstitut Sotomo
durchgefiihrt wurde.

Dabei wurden Personen in
allen Landesteilen der Schweiz
und tiber alle Vermégensklassen
der Schweiz befragt. Nur 20 Pro-
zent der Teilnehmerinnen gaben
an sich mit dem Thema Vermo-
gensaufbau zu beschiftigen und
sogar nur 15 Prozent setzen sich
mit der Entwicklung der Finanz-
und Borsenmérkte auseinander.
Dieses vermeintliche Desinter-
esse und der damit entstehende
Gegensatz zwischen fehlender
Beschiftigung aber steigender
Sorge ldsst sich zum Teil damit
erkldren, dass sich viele Frauen
weniger kompetent einschétzen
als Minner in Finanzfragen.

Interesse
nimmt zu

Der Bericht zeigt aber auch
eine Tendenz dazu, dass sich
diese Situation in Zukunft dn-
dern wird. So wollen sich ver-
mogende Frauen aktiv iiber
ihre finanziellen Angelegenhei-
ten austauschen, dies entweder
mit ihrem Partner (78 Prozent)
oder einer Fachperson (76 Pro-
zent). Ausserdem wiinschten
sich 70 Prozent der Frauen, sie
hitten sich in jungen Jahren
mehrum ihre Altersvorsorge ge-
kiimmert. Ein interessanter As-
pekt ist auch, dass 58 Prozent
der an der Studie teilnehmen-
den Frauen der jiingeren Gene-
ration raten, einen Budgetplan
aufzustellen und immerhin jede
Zweite empfiehlt den Jiingeren
auf Transparenz in der Partner-
schaft zu pochen.

Dass sich eine Kehrtwende
abzeichnen diirfte, ldsst sich
auch daran erkennen, dass sich
jingere Frauen heute bewusster
mit Finanzprodukten auseinan-
dersetzen. (bth)

Baar statt Meggen

Der Geschirr- und Kiichenutensilienhersteller Bodum plant seinen Hauptsitz in den Kanton Zug zu verlegen.

Hugo Bischof, Christopher Gilb

Die Bodum AG ist eine interna-
tional tatige Herstellerin von Ge-
schirr und Kiichenutensilien, be-
kannt unter anderem fiir ihre
unverwechselbaren Tee- und
Kaffeekannen. Der Firmensitz
des 1944 in Kopenhagen gegriin-
deten Familienunternehmens
befindet sich seit 1978 in Trien-
gen im Kanton Luzern. Bodum
wollte diesen allerdings nach
Meggen, ebenfalls im Kanton
Luzern, verlegen, wo auch
Unternehmenschef Jorgen Bo-
dum seinen privaten Wohnsitz
hat. Entsprechende Pldne waren
Anfang 2020 bekanntgeworden.

Der Neubau, ein rundes
Glasgebiude mit einem Anbau,
sollte auf dem Areal des frithe-
ren Restaurants Lerche an der
Lerchenbiihlstrasse am siid-
westlichen Dorfeingang der Ge-
meinde am Vierwaldstittersee
entstehen. Die Bodum Land
Meggen II AG hatte das Grund-
stiick von der Lerchenbiihl AG,
Meggen, erworben. Bereits
Ende 2020 hitte der Umzug er-
folgen sollen.

Nun hat sich das Bauvorha-
ben verzogert. Die Bauarbeiten
in Meggen sind namlich nicht
wie vorgesehen gestartet. Der
Baukran, der wihrend einiger
Zeitauf dem Areal stand, wurde
vor kurzem wieder abgezogen.
Einzig die Abschrankung wurde
aus Sicherheitsgriinden stehen
gelassen. Rechtsanwalt Reto
Marbacher, der Vertreter der Bo-
dum Land Meggen II AG, sagt
dazu auf Anfrage: «Die Bodum
Land Meggen I1 AG als Eigentii-
merin der Parzelle in Meggen hat
den Riickbau des Restaurants
Lerche gemiss Bewilligung voll-
ziehen lassen.» Weil iiber den
geplanten Neubau jedoch noch
keine Vereinbarung mit einem
Bauunternehmen bestehe, sei
der Kran vorerst entfernt wor-

den. Wann die Bauarbeiten auf-
genommen werden, steht ge-
méss Marbacher noch nicht fest.
Auch ob der Neubau genauso
wie urspriinglich geplant reali-
siert wird, ist offen. Marbacher:
«Es ist denkbar, dass es noch
Anderungen gibtund dass es da-
fiir zusatzliche Bewilligungen
braucht.» Derzeit seiim Neubau
die Erstellung von Wohnungen
in Kombination mit einem Bo-
dum Outlet Store und einem Bo-
dum Café/Bistro vorgesehen:
«Die Planung verlduft in enger
Zusammenarbeit mit der Ge-
meinde Meggen.»

Grundstiick
in Baar gefunden

Bodum wird in Meggen also
kiinftig zumindest mit einem
Outlet-Store und einem Café/

Kaffeebereiter von Bodum an einer Ausstellung.

Bistro vertreten sein. Ein Umzug
des Bodum-Firmensitzes nach
Meggen ist damit aber wohl de-
finitiv vom Tisch. Reto Marba-

«Bodum
nimmt Zug als
unternehmer-
freundlicher
wahr.»

Reto Marbacher
Anwalt von Bodum

cher sagt dazu: «Ein Unter-
nehmen wie Bodum fillt dyna-

mische  Entscheidungen.»
Umzugspldne bestehen jedoch
weiterhin, nur jetzt in eine ande-
re Richtung. Marbacher: «Den
Sitz wird das Unternehmen Bo-
dum aller Voraussicht nach in
den Kanton Zug nach Baar ver-
legen.» Ein dafiir geeignetes
Grundstiick habe man gefun-
den. Wo sich dieses genau befin-
det, teilt das Unternehmen nicht
mit. Baarist bekannt als eine der
steuergiinstigsten Gemeinden
der Schweiz, hat dieser Aspekt
beidem Entscheid eine Rolle ge-
spielt? Marbacher verneint:
Steuerlich sei Meggen mindes-
tens gleich attraktiv wie Baar
oder sogar noch attraktiver.
Aber Marbacher sagt auch: «Das
Unternehmen Bodum nimmt
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den Kanton Zug aber als unter-
nehmerfreundlicher wahr.»
Rund 22 Arbeitsplitze bietet Bo-
dum derzeit in Triengen an. Alle
Angestellten, die mochten,
konnten dann auch in Baar tétig
sein, erkldrt der Anwalt.

Zuerst wollte die Bodum AG
ihren Firmensitz noch nach Lu-
zern an die Obergrundstrasse
verlegen. Sie erwarb dort zwei
alte Stadtvillen. Weil sie ihre
Neubaupldne dort aber nicht
realisieren konnte, verkaufte
sie die beiden Grundstiicke. Im
Zusammenhang mit dem jetzi-
gen Bauunterbruch in Meggen
kursierten auch Gertichte, dass
Bodum nun doch wieder an die
Obergrundstrasse in Luzern
ziehen will. «Das ist definitiv
nicht der Fall», sagt dazu Reto
Marbacher.

Aussichten

Das Spiel am Abgrund

Wir kennen das Spiel am
Abgrund vom Kino. Der ju-
gendliche James Dean wird
vom Cliquenchef Buzz zur
Mutprobe herausgefordert. In
gestohlenen Autos fahren sie in
hohem Tempo auf den Ab-
grund zu. Wer zuerst aus dem
Auto springt, ist der Angsthase
und hat verloren. Das soge-
nannte «Game of Chicken» ist
ein berithmtes Beispiel der
Spieltheorie. Und es beweist
sich stets von neuem in der
Realitit. Im Filmklassiker
stiirzte der Cliquenchef
schliesslich in den Abgrund.

Wir alle haben die Situation
schon oftmals erlebt, dass
keiner nachgeben will. Und das
kann zur Katastrophe fiihren.
Nicht immer muss es gleich um
Leibund Leben gehen. Der
unerfahrene griechische
Minister Yanis Varoufakis
wollte in der europdischen
Staatsschuldenkrise die tibri-

gen Eurozonen-Lander erpres-
sen. Frisches Geld soll her,
zudem ein Schuldenschnitt -
aber keine Reformen, keine
Hilfsprogramme und keine
«Kontrolleure» von der EU-
Kommission und vom Interna-
tionalen Wahrungsfonds.

Mit seinem Spiel am finanziel-
len Abgrund Griechenlands
schloss er die Reihen auf der
Gegenseite. Die griechische
Kompromisslosigkeit, das
Land de facto unkontrolliert
bankrottgehen zu lassen,
fithrte den Finanzminister
selbst in den politischen Ab-
grund. Kurz darauf musste das
ganze Kabinett von Alexis
Tsipras klein beigeben und
wurde alsbald abgewihlt.
Ersetzt wurde die Regierung
durch eine erfahrene Crew
rund um Kyriakos Mitsotakis.
Es kam zu Kompromissen, zu
Hilfs- und Reformprogram-
men. Griechenland ist mittler-

weile eine hoffnungsvoll
wachsende Volkswirtschaft mit
Perspektiven und wieder ein
geschitztes Mitglied in der
Europdischen Union. Auch am
Kapitalmarkt wird das Land
gewtirdigt. Fiir zehnjahrige
Staatsanleihen muss das
Euroland nur noch 0,8 Prozent
Zinsen aufbringen - gleich viel
wie Italien und deutlich weni-
ger als die USA.

Unter Donald Trump haben in
den USA gleich mehrere Ren-
nen am Abgrund stattgefun-
den. Kompromisse wollte
Trump nie eingehen, nicht im
eigenen Kabinett, nicht auf
dem Capitol Hill und schon gar
nicht auf der internationalen
Biihne. Doch das reale Leben
ist eben mehr als ein Kinofilm.
James Dean hatte ihm das wohl
eingefliistert, wiirde er noch
leben. Doch zugehort hitte
Trump eh nicht, hitte sich
hochstens in Tweets iiber

derartige Ratschlége lustig
gemacht. Nur immer er allein
sollte als Sieger dastehen.
Seine Kompromisslosigkeit
stiess immer stérker an Gren-
zen. Vor allem aber schloss er
damit die Reihen auf der
gegnerischen Seite. Vielleicht
war dies sein grosster «Ver-
dienst». Letztlich war seine
kolossale Abwahl nach nur vier
Jahren das Resultat davon.

Wir haben geniigend Probleme
auf der Welt. Wir kénnen den
Klimawandel nicht negieren.
Wir haben immense Migra-
tionswellen, weil es viel zu
wenige stabile Regionen und
Lénder auf dem Globus gibt,
wo eine vielversprechende
Zukunft in Aussicht steht. Und
dann ist da noch eine Pande-
mie als globale Gesundheits-
krise zu bewiltigen. Sowie ein
Rentenproblem, das uns
immer stéarker belastet, weil
unsere Gesellschaften altern.

Dem Gemeinwohl ist mit dem
téglichen Versand von hundert
Tweets nicht geholfen.

Mit sténdigem Fordern und
kompromisslosem Vorpre-
schen sind noch nie Probleme
nachhaltig und dauerhaft
gelost worden. Gewiss soll
man zu Beginn einer Verhand-
lung seinen eigenen Stand-
punkt vertreten, aber die
Kunst des Verhandelns liegt
letztlich darin, seinem Ver-
handlungspartner eine Mog-
lichkeit zum Einlenken anzu-
bieten und eine Losung her-
beizufiihren. Ein chinesisches
Sprichwort lautet: «Baue
deinem Gegner eine goldene
Briicke, iber die er sich zu-
riickziehen kann.»

Probieren Sie es auch malim
Privaten, dem Gegeniiber
einen Ausweg anzubieten,
damit der ohne Gesichtsver-
lust einlenken kann. Matthias

Schranner hat mir mal in
einem Seminar an unserer
Schule eine wichtige Verhand-
lungstaktik beigebracht:
«Gewinnen Sie nicht gegen
ihn, gewinnen Sie ihn fiir
sich.» Das Leben dauert ldnger
als ein Kinofilm, und Mutpro-
ben gehoren zur Pubertit.
Aber als Erwachsener sollte
man weiter sein. Und verlieren
Sie nie das Ziel aus den Augen,
gehen Sie mal einen Kompro-
miss ein: Sonst droht der Sturz
in den Abgrund.
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