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Welcome! 

Die Bedeutung der SCCER  
für die Hochschule Luzern 
 
 
Direktion 
 
Prof. Dr. Andrea Weber Marin 
Vizedirektion 
 
 
 
Horw 18.3.16 
ZIG Planerseminar 25.3.15 
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Bedeutung der SCCER für uns 

2, 21.03.15 

Programmatische Verbindung der Grundlagenforschung mit der 
anwendungsorientierten Forschung 
 
 
RISIKEN 
Unterschiedliche Forschungskulturen 
Finanzielle Ausstattung 
Aufwand für Vernetzung 
 
CHANCEN 
Austausch mit ETHs 
Forschungs-Wertschöpfungskette schliessen 
Ausdehnung des Netzwerks 
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Engagement und Fokus der Hochschule Luzern in den SCCER 

Fokus der Hochschule Luzern: Energieeffizienz Gebäude und Areal (inkl. 
Industrie) verbunden mit Speicher und eMobilität 

3, 21.03.15 

SCCER Future Energy Efficient 
Buildings & Districts 

SCCER Efficiency of  
Industrial Processes 

50% 

10% 

SCCER Heat and 
Electricity Storage 

20% 

SCCER Efficient 
Technologies and 
Systems for Mobility 

10% SCCER Supply of 
Energy  

5% 

SCCER Future Swiss 
Electrical Infrastructure 

5% 
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Not more of the same! What is different? 

Anwendungsorientierung in der Forschung und Umsetzung stärken 
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Product  
cycle 

R&D 

Time Basic Research 
Product Improvement Product Design 

Applied Research 



Folie 

Filling the gaps 
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Not more of the same! What is different? 
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Luzerner Kompetenzzentrum  
für Energieforschung 
 
Horw, 11. Planerseminar 25. März 2015 
Dr. Sabine Sulzer  
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Verbindet die Kompetenzen und beschleunigt die Umsetzung 
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SCCER Future Energy Efficient 
Buildings & Districts 

SCCER Efficiency of  
Industrial Processes 

SCCER Heat and 
Electricity Storage 

SCCER Efficient 
Technologies and 
Systems for Mobility 

SCCER Supply of 
Energy  

SCCER Future Swiss 
Electrical Infrastructure 
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Ziele der Genossenschaft 
 
•  Qualität-Preis: Der beste 

Strom kommt aus dem Dorf  
 

•  Absatz: EWE38-Lokalstrom 
kommt sichtbar, in Echtzeit ins 
eigene Haus/Wohnung  
 

•  Zusätzlichkeit: Immer mehr 
erneuerbare Produktion wird 
dank EWE38-Nachfrage 
aufgebaut  
 

•  Wertschöpfung: Immer mehr 
Investitionen und Arbeit in 
Erneuerbare passiert vor Ort  

Einzelanlagen 

Gemeinschafts- 
anlagen 

Investoren 

Konsumenten 

Genossenschaft 
EWE38 

Gachnang 
 

Energie-Pool  
  (peer-to-peer) 

Change 38 –  
Grünstrom aus der Nachbarschaft  
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Grünstrom = ökologischen 
Mehrwert des produzierten 
Stroms in Echtzeit 

Konsument 

Produzenten 

Lokales 
EW 

Genossen-
schaft 

Energie 
Pool 

Change 38 –  
Neues Marktmodell – der Stromfluss 



Folie 

Ausgangsdaten:  
-  Konsumenten: Verbrauchsprofile & Anzahl   
-  Produzenten: PV-Produktionsprofile & Anlagengrössen & 

Eigenverbrauch 
-  Betrachten verschiedener Konstellationen 

 
Optimierungsvariablen 

-  Gebühren (einmalig, pro Zeit, pro kWh) 
-  Vergütungen (pro kWh, pro grün-kWh) 
-  Verhältnis Konsumenten zu Produzenten 
 
  

11 

Change 38 –  
Marktmodell: Optimierung / Variantenvergleich 
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Marktmodell 
funktioniert ohne 
KEV-Vergütungen. 
HKN werden aus 
dem Markt 
genommen. 

Jährlicher Teilnehmerbeitrag 
(160.-) 

Einmalige Kosten für Energy 
Center 250.-  Konsumenten 

Produzenten 

Lokales 
EW 

Genossen-
schaft 

Energie 
Pool 

Investoren 

Change 38 –  
Marktmodell: Beitrag der Teilnehmenden 
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3.2 MODELLING & SIMULATION !

SCCER Future energy efficient building & district 
Geschäftsmodelle für urbane dezentrale Energiesysteme (DES) 
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Wertschöpfungske/e	  
Energy	  Hub	  

Gefilterte	  Geschä9smodelle	  für	  dezentrale	  Energiesysteme	  

AkquisiCon	  /	  Loyalität	  
durch	  Kunden,	  Partnern	  EH	  

ü  Affilia4on	  
ü  Customer	  Loyalty	  
ü  Make	  more	  of	  it	  

	  	  

Beschaffung	  der	  Infrastruktur	  
durch	  Kunden,	  Partnern	  EH	  

ü  Crowdfunding	   ü  Open	  Business	  Model	   ü  Rent	  instead	  of	  buying	  

ü  Frac4onal	  Ownership	   ü  Performance	  based	  
contrac4ng	  

	  	   	  	  

Betrieb	  und	  Steuerung	  der	  
Infrastruktur	  

durch	  Kunden,	  Partnern	  EH	  
ü  Orchestrator	  

Lieferung	  von	  Energie	  und	  
Dienstleistung	  

durch	  Kunden,	  Partnern	  EH	  

ü  Aikido	   ü  Guaranteed	  Availability	   ü  Solu4on	  Provider	  
ü  Cross	  Selling	   ü  Ingredient	  Branding	   ü  Two-‐sided-‐Market	  
ü  Direct	  Selling	   ü  No	  Frills	   ü  Ul4mate	  Luxury	  

ü  Experience	  Selling	   ü  Peer	  to	  Peer	   ü  User	  Designed	  
	  	  

Preisgestaltung	  
Durch	  Energy	  Hub	  

ü  Add-‐on	   ü  Freemium	   ü  Performance	  based	  
contrac4ng	  Pr.	  

ü  Aikido	  Pr.	   ü  Hidden	  Revenue	   ü  Revenue	  Sharing	  
ü  Auc4on	   ü  Lock-‐in	   ü  Subscrip4on	  
ü  Barter	   ü  Pay	  per	  use	  

ü  Cash	  Machine	   ü  Pay	  what	  you	  want	  

SCCER Future energy efficient building & district 
Geschäftsmodellkonzepte: Energy Hub (EH) 
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SCCER Future Energy Efficient 
Buildings & Districts 

SCCER Efficiency of  
Industrial Processes 

SCCER Heat and 
Electricity Storage 

SCCER Efficient 
Technologies and 
Systems for Mobility 

SCCER Supply of 
Energy  

SCCER Future Swiss 
Electrical Infrastructure 

Verbindet die Kompetenzen und beschleunigt die Umsetzung 

15, 21.03.15 
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